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CURSO PRÁCTICO DE COMERCIO EXTERIOR 

 
 
 
 
Objetivos: 
 
Este curso aborda las necesidades modernas de las empresas en el área operativa del 
comercio exterior. De esta manera se pueden optimizar las tareas admirativas para poder 
reducir costos operativos.  
 
 
 
Metodología: 
Presencial. 
Se encuentra diseñado con una combinación de aspectos teóricos y prácticos, para lograr que 
los alumnos alcancen metas elevadas de capacitación. 
 
 
 

BENEFICIO PARA ALUMNOS Y  EGRESADOS 
 

El curso incluye los siguientes beneficios para los alumnos y egresados: 
 

 Los materiales del curso se entregan impresos 
 Taller integrador 
 Entrega de Diploma 
  Ciclo de Actualizaciones: El alumno una vez que egresa de nuestros cursos 

adquiere el derecho  a  elegir todos los años un módulo del curso que realizó y 
volverlo a hacer, totalmente sin costo, con el fin de una permanente 
actualización en los contenidos. 

 

 

TABLA DE MATERIAS 
 

 

MODULOS TEMAS HORAS 

1º OPERATIVA ADUANERA 24 

2º DISTRIBUCIÓN FÍSICA INTERNACIONAL 24 

3º MEDIOS DE PAGO INTERNACIONALES 24 

 TOTAL HORAS  72 
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PROGRAMA  
 
 
MÓDULO  1 
ADUANA 
Contenido 

a. INCOTERMS 2010 
b. Nomenclatura Arancelaria y Código Aduanero  
c. Operaciones Aduaneras (Importaciones / Exportaciones / Admisión Temporaria/ 

Tránsito) 
d. Ley de zona Franca y Mercosur 
e. Cálculo de tributos 

 
Objetivos: 

 Aprender a utilizar el sistema de codificación de mercancías universal 

 Explicar como un exportador uruguayo accede a la exoneración de 
gravámenes y aranceles a determinados insumos importados, para poder ser 
más competitivo en el exterior 

 Comprender los distintos tipos de exoneraciones existentes (bienes, 
actividades, físicas, jurídicas, etc.) 

 Aprender a calcular para los distintos productos; la TGA, IVA, anticipo de IVA,  
anticipo de IMESI, IMEBA, y todos los demás conceptos pagados por el DUA 

  
 
MÓDULO  2 
MEDIOS DE PAGO INTERNACIONALES 
Contenido: 

a. Cheque 
b. Cheque Bancario 
c. Letra de Cambio 
d. Remesas simples  
e. Remesas Documentarias  
f. Circular Nº 522 
g. Crédito Documentario 
h. Circular Nº 600 
i. Cartas de Crédito Stand By 

Objetivos: 

 Describir los distintos medios de pago que se utilizan en el comercio exterior 

 Comprender la operativa y riesgo de cada uno de ellos 

 Dar a conocer el análisis que tiene que realizarse de los documentos, 
especialmente cuando se trata de créditos documentarios 
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MÓDULO  3 
DISTRIBUCIÓN FÍSICA INTERNACIONAL 
Contenido: 

a. Definición y clasificación 
b. Fase estática 
c. Fase dinámica 
d. Transporte terrestre 
e. Transporte marítimo 
f. Transporte aéreo 
g. Transporte ferroviario 
h. Preparación de la mercadería para el transporte 
i. Distintos tipos de embalaje 
j. Documentos que se utilizan en los distintos tipos de transporte 
Objetivos: 

 Valorar la importancia del transporte en las compra-ventas internacionales 

 Conocer los actores que intervienen en él, y sus respectivas funciones, y 
también el vocabulario propio del sector 

 Describir la secuencia de actividades y conocimientos necesarios para 
contratar un transporte de forma eficiente 

 
 
 
 

Compromiso 
 
En la EFN asumimos el compromiso de que el curso se encuentra diseñado con criterios 
responsables, de acuerdo a las necesidades reales de las empresas que se encuentran en 
nuestro país. 
 
Nuestras propuestas de formación son estructuradas en módulos que nutren al alumno en las 
distintas áreas del conocimiento necesarias e imprescindibles para que sea capaz de 
desarrollarse tanto en nuestro mercado laboral, como en cualquier parte del mundo. Para 
lograr dicho cometido, incorporamos la temática necesaria resultante de los distintos 
relevamientos en nuestro mercado, y las herramientas utilizadas y solicitadas a nivel 
internacional. 
 
En procura de lograr una excelencia académica, la EFN se reserva el derecho de realizar 
modificaciones a los programas. 
 
 
 
 
 

Certificaciones 
 
El título obtenido al término del curso de es “Curso Práctico de Comercio Exterior”. 
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INVERSIÓN 

 

Exento de matrícula. 
 
Se incluye:  
 

a. Los materiales del curso se entregan impresos 
b. Entrega de Diploma. 
c. Ciclo de Actualizaciones: El alumno una vez que egresa de nuestros cursos 

adquiere el derecho  a  elegir todos los años un módulo del curso que realizó y 
volverlo a hacer, totalmente sin costo, con el fin de una permanente 
actualización en los contenidos. 
 

 
Se puede pagar hasta en 6 cuotas de $ 2.500,ºº (pesos uruguayos dos mil quinientos) 
 
 
 
Los precios se encuentran actualizados al 01 de marzo de 2011. 
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